
Запусти Satellite в космос рынка!
50 лет первому полету в 

космос!

Космическая программа для партнеров TOSHIBA

Программа состоит из 3 ступеней:

Первая  ступень: ее задача — подняться в воздух;

Вторая ступень: двигатели дают возможность 
набрать скорость и лететь все быстрее;

Третья, последняя ступень - здесь включается 
первая космическая скорость, и Satellite выходит 
на орбиту.



Повышение прибыльности вашего бизнеса –
наша задача!

1 ступень

Единовременная ассортиментная закупка:
5шт  (2 модели)   - HDD Toshiba STOR.E 3.5’’ 1.5TB;
15шт (3 модели)   - C660-168; 
20шт (4 модели)   - L655-18N;
50шт (5 моделей) - A665-12K
70шт (6 моделей) - X500-12Z.

При закупке ноутбуков Toshiba 
у официальных партнёров компания получает 
в  подарок  ноутбук Toshiba или внешний 
жёсткий диск Toshiba

+ Дополнительно стартовый бонус для новых партнёров!!! 
При закупке  ноутбуков Toshiba от 5шт – в подарок 
HDD Toshiba STORE.E 3.5 1.5TB *

* Партнеры, которые не закупали ноутбуки Toshiba в 2011 году.



2 ступень
Запуск мотивации для продавцов у 
авторизованных партнеров компании 
Toshiba

Активность и продуктивность вашего продавца –
наша задача! 

За продажу любого ноутбука Toshiba  продавец получает 
денежное вознаграждение:
AC100/NB/С - серия - 100 руб.       
L- серия - 200 руб.
P/R - серия                                  - 300 руб.
Qosmio/A-серия - 800 руб.
* для участия в программе мотивации продавцов, 
необходимо подавать отчет , форма прилагается
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18 лучших компаний - по 3 от каждого региона 
(ЦФО, СЗФО, ЮФО, ПФО, УФО, СФО&ДФО) -
отправятся в увлекательную зарубежную 
поездку

3 ступень

Полуостров Истрия — красивые пейзажи, 
великолепные пляжи, старинные красивые 

городки в венецианском стиле.

Лучшие компании определяются по суммарному количеству баллов, 
набранных за период 25 апреля – 1 июня 2011. Начисление баллов:

за серию АС100 - 1 балл
за серию C - 3 балла
за серию L - 4 балла 
за серии A,X - 7 баллов

Ваш отдых  - наша задача! 



Организационная информация
 Период действия программы: 25 апреля- 1 июня 2011г.
 Минимальный объём заказа, попадающий под действие программы: 5 штук 

(смартбуки АС100 в программе не участвуют)
 В программу засчитываются только отгрузки у официальных партнёров Toshiba:

Асбис, Микс, Мерлион, ОЛДИ, Пронет, БТК, Ланк, Дихаус, Моб.Технологии
 Подарки предоставляются в момент отгрузки у дистрибьютора, кроме HDD, которые 

будут вручены по окончанию акции.
 Маркетинговый бюджет на мотивацию продавцов предоставляется через 

дистрибутора, после предоставления отчета по продажам в установленной форме, 
по окончанию акции. (форма прилагается)
 Подведение итогов и вручение путевок состоится в июне 2011г.
 Количество проданных по акции ноутбуков не может быть больше закупленных в 

период акции
 Для подтверждения получения подарков необходимо отправлять информацию о 

закупке на адреса:
ЦФО -Олег Лобачев            lobachev@toshiba.ru
СЗФО- Роман Беликов belikov_outsource@toshiba.ru
ЮФО- Юрий Наземцев nazemtsev_outsource@toshiba.ru
ПФО- Алексей Зайцев zaicev_outsource@toshiba.ru
УрФО- Тамара Рау rau_outsource@toshiba.ru
СФО и ДФО- Дмитрий Кузюрин  kuzyurin_outsource@toshiba.ru
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